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Wie hoch ist Inre Extraversion ausgepragt? i e

Kreuzen Sie bitte an, inwiefern die folgenden zehn Aussa-
gen auf Sie zutreffen. AnschlieBend addieren Sie die zehn
Zahlen und tragen die Gesamtsumme in der Ergebniszeile
ein. Der Auswertungsschlussel verrat Innen dann, wie hoch
die Persdnlichkeitseigenschaft Extraversion bei lhnen ausge-
pragt ist.

+—
e

O
C
o
(@)

Gesamtsumme:
Dieser Persénlichkeitstest basiert auf dem Five Individual Reaction Norms Inventory (FIRNI) von Lars Penke und
Jaap Dennissen. Die Forschung hinter dem Fragebogen finden Sie unter: Denissen, J. J. A., & Penke, L. (2008).
Individual reaction norms underlying the Five Factor Model of personality: First steps towards a theory-based
conceptual framework. Journal of Research in Personality, 42, 1285-1302. DOI: 10.1016/j.jrp.2008.04.002 (FIRNI)




Auswertungsschlussel

Sobald Sie fur jede Aussage eine Antwortmoglichkeit angekreuzt haben, addieren Sie die
zehn Zahlen zusammen. Die Auspragung lhrer Extraversion kdnnen Sie dann an lhrem Ge-
samtergebnis ablesen. Ist die Zanl...

...kleiner als 25 = unterdurchschnittlich ausgepragte Extraversion
...groBer als 25 und kleiner als 41 = durchschnittlich ausgepragte Extraversion

...groéBer als 41 = Uberdurchschnittlich ausgepragte Extraversion

Sie mdéehten erkennen, wie hoch die Personlichkeitseigenschaft Extraversion bei
anderen ausgepragt ist? Die konkreten nonverbalen Signale, um dies treffsicher zu
entschlusseln, finden Sie in der Mimikresonanz-Profibox im Abschnitt ,Korpersprache
verstehen: Personlichkeit einschatzen®™.
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Wie hoch ist Inre Gewissenhaftigkeit ausgeprdagt? entsclﬁﬁé‘éiﬁf‘éfii‘:ﬁehen
Kreuzen Sie bitte an, inwiefern die folgenden zehn Aussagen
auf Sie zutreffen. AnschlieBend addieren Sie die zehn Zahlen
und tragen die Gesamtsumme in der Ergebniszeile ein. Der
Auswertungsschlussel verrat Innen dann, wie hoch die Persdn-
lichkeitseigenschaft Gewissenhaftigkeit bei Ihnen ausgepragt
ist.
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Gesamtsumme:
Dieser Persénlichkeitstest basiert auf dem Five Individual Reaction Norms Inventory (FIRNI) von Lars Penke und
Jaap Dennissen. Die Forschung hinter dem Fragebogen finden Sie unter: Denissen, J. J. A., & Penke, L. (2008).
Individual reaction norms underlying the Five Factor Model of personality: First steps towards a theory-based
conceptual framework. Journal of Research in Personality, 42, 1285-1302. DOI: 10.1016/j.jrp.2008.04.002 (FIRNI)




Auswertungsschlussel

Sobald Sie fur jede Aussage eine Antwortmoglichkeit angekreuzt haben, addieren Sie die
zehn Zahlen zusammen. Die Ausprdgung lhrer Gewissenhaftigkeit kbnnen Sie dann an Ihrem
Gesamtergebnis ablesen. Ist die Zanl...

...kleiner als 26 = unterdurchschnittlich ausgepragte Gewissenhaftigkeit
...gréBer als 26 und kleiner als 40 = durchschnittlich ausgepragte Gewissenhaftigkeit

...gréBer als 40 = Uberdurchschnittlich ausgepragte Gewissenhaftigkeit

Sie moéchten erkennen, wie hoch die Personlichkeitseigenschaft Gewissenhaftigkeit
bei anderen ausgepragt ist? Die konkreten nonverbalen Signale, um dies treffsicher
zu entschlusseln, finden Sie in der Mimikresonanz-Profibox im Abschnitt ,Korperspra-
che verstehen: Personlichkeit einschdtzen™.
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Wie hoch ist Inr Neurotizismus ausgepragt? ecigite
Kreuzen Sie bitte an, inwiefern die folgenden zehn Aussagen

auf Sie zutreffen. AnschlieBend addieren Sie die zehn Zahlen

und tragen die Gesamtsumme in der Ergebniszeile ein. Der
Auswertungsschlussel verrat Innen dann, wie hoch die Persdn-
lichkeitseigenschaft Neurotizismis bei Ihnen ausgepragt ist.
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Gesamtsumme:
Dieser Persénlichkeitstest basiert auf dem Five Individual Reaction Norms Inventory (FIRNI) von Lars Penke und
Jaap Dennissen. Die Forschung hinter dem Fragebogen finden Sie unter: Denissen, J. J. A., & Penke, L. (2008).
Individual reaction norms underlying the Five Factor Model of personality: First steps towards a theory-based
conceptual framework. Journal of Research in Personality, 42, 1285-1302. DOI: 10.1016/j.jrp.2008.04.002 (FIRNI)




Auswertungsschlussel

Sobald Sie fur jede Aussage eine Antwortmoglichkeit angekreuzt haben, addieren Sie die
zehn Zahlen zusammen. Die Auspragung lhres Neurotizismus kbnnen Sie dann an lhrem Ge-
samtergebnis ablesen. Ist die Zanl...

...kleiner als 22 = unterdurchschnittlich ausgepragter Neurotizismus
...gréBer als 22 und kleiner als 36 = durchschnittlich ausgepragter Neurotizismus

...gréBer als 36 = Uberdurchschnittlich ausgepragter Neurotizismus

Sie méchten erkennen, wie hoch die Personlichkeitseigenschaft Neurotizismus bei
anderen ausgepragt ist? Die konkreten nonverbalen Signale, um dies treffsicher zu
entschlusseln, finden Sie in der Mimikresonanz-Profibox im Abschnitt ,Korpersprache
verstehen: Persdnlichkeit einschatzen™.
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D

Wie hoch ist Inre Offenheit ausgepragt? enscuguree
Kreuzen Sie bitte an, inwiefern die folgenden zehn Ausso-
gen auf Sie zutreffen. AnschlieBend addieren Sie die zehn
Zahlen und tragen die Gesamtsumme in der Ergebniszeile
ein. Der Auswertungsschlussel verrat Innen dann, wie hoch
die Personlichkeitseigenschaft Offenheit fur neue Erfahrun-
gen bei Ihnen ausgepragt ist.
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Gesamtsumme:
Dieser Persénlichkeitstest basiert auf dem Five Individual Reaction Norms Inventory (FIRNI) von Lars Penke und
Jaap Dennissen. Die Forschung hinter dem Fragebogen finden Sie unter: Denissen, J. J. A., & Penke, L. (2008).
Individual reaction norms underlying the Five Factor Model of personality: First steps towards a theory-based
conceptual framework. Journal of Research in Personality, 42, 1285-1302. DOI: 10.1016/j.jrp.2008.04.002 (FIRNI)




Auswertungsschlussel

Sobald Sie fur jede Aussage eine Antwortmoglichkeit angekreuzt haben, addieren Sie die
zehn Zahlen zusammen. Die Auspragung lhrer Offenheit fur neue Erfahrungen kdnnen Sie
dann an Ihrem Gesamtergebnis ablesen. Ist die Zahl...

...kleiner als 30 = unterdurchschnittlich ausgepragte Offenheit fUr neue Erfahrungen
...gréBer als 30 und kleiner als 44 = durchschnittliche Offenheit fur neue Erfahrungen

...groBer als 44 = Uberdurchschnittlich ausgeprdagte Offenheit fur neue Erfahrungen

Sie moéchten erkennen, wie hoch die Persdnlichkeitseigenschaft Offenheit fur neue
Erfahrungen bei anderen ausgepragt ist? Die konkreten nonverbalen Signale, um
dies treffsicher zu entschlUsseln, finden Sie in der Mimikresonanz-Profibox im Abschnift
.Korpersprache verstehen: Persdnlichkeit einschatzen™.
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Dirk W, Eilert

Wie hoch ist Inre Vertraglichkeit ausgepragt? emsc‘éﬁ,zgzﬁ‘;fiz‘:;ehen
Kreuzen Sie bitte an, inwiefern die folgenden zehn Aussagen

auf Sie zutreffen. AnschlieBend addieren Sie die zehn Zahlen

und tragen die Gesamtsumme in der Ergebniszeile ein. Der
Auswertungsschlussel verrat Innen dann, wie hoch die Person-
lichkeitseigenschaft Vertraglichkeit bei Ihnen ausgepragt ist.
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Gesamtsumme:
Dieser Persénlichkeitstest basiert auf dem Five Individual Reaction Norms Inventory (FIRNI) von Lars Penke und
Jaap Dennissen. Die Forschung hinter dem Fragebogen finden Sie unter: Denissen, J. J. A., & Penke, L. (2008).
Individual reaction norms underlying the Five Factor Model of personality: First steps towards a theory-based
conceptual framework. Journal of Research in Personality, 42, 1285-1302. DOI: 10.1016/j.jrp.2008.04.002 (FIRNI)




Auswertungsschlussel

Sobald Sie fur jede Aussage eine Antwortmoglichkeit angekreuzt haben, addieren Sie die
zehn Zahlen zusammen. Die Ausprdgung lhrer Vertraglichkeit kbnnen Sie dann an Ihrem
Gesamtergebnis ablesen. Ist die Zanl...

...kleiner als 29 = unterdurchschnittlich ausgepragte Vertraglichkeit
...gréBer als 29 und kleiner als 42 = durchschnittliche ausgepragte Vertraglichkeit

...gréBer als 42 = Uberdurchschnittlich ausgepragte Vertraglichkeit

Sie mdchten erkennen, wie hoch die Persdnlichkeitseigenschaft Vertrdglichkeit bei
anderen ausgepragt ist? Die konkreten nonverbalen Signale, um dies treffsicher zu
entschlusseln, finden Sie in der Mimikresonanz-Profibox im Abschnitt ,Korpersprache
verstehen: Persdnlichkeit einschatzen™.



